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Prawie potowa sklepéw Zabki dziata w mniejszych miejscowosciach

Zabka, lider rynku convenience, konsekwentnie rozwija swoja obecno$é¢ poza najwiekszymi
aglomeracjami. Juz 45% sklepow pod zielonym szyldem funkcjonuje w miejscowosciach liczacych
ponizej 60 tysiecy mieszkancow. To efekt konsekwentnie realizowanej strategii oraz programoéw
wspierajacych lokalnych przedsiebiorcéw na kazdym etapie prowadzenia biznesu.

Dla wielu przedsiebiorcéw kluczowym czynnikiem sukcesu jest wybér sprawdzonego modelu
biznesowego. Franczyza Zabki faczy site ogélnopolskiej sieci z lokalnoécig — zapewniajac standardy,
wiedze i wsparcie, a jednoczesnie mozliwo$¢ prowadzenia biznesu pod markg, ktérg konsumenci
znajg i ktorej ufajg. Taki model sprawdza sie w mniejszych miejscowosciach, gdzie wygoda
codziennych zakupéw idzie w parze z rozwojem lokalnej przedsiebiorczosci.

Dane wskazujg, ze bariery miedzy srodowiskiem miejskima wiejskim w Polsce coraz bardziej sie
zacierajg. Wedtug badan CBOS z pazdziernika 2024 r. blisko potowa Polakdw (43 proc.) chciataby
zamieszka¢ na wsi, a ponad 75 proc. obecnych mieszkarncéw wsi nie planuje przeprowadzki do
miasta.

— W rozwoju naszej sieci kluczowe jest odpowiadanie na realne potrzeby klientow i obecnos¢ tam,
gdzie jestesmy rzeczywiscie potrzebni. Dlatego konsekwentnie budujemy sie¢ w catym kraju,
dostrzegajgc duzy potencjat w mniejszych miejscowosciach. Obserwujemy wyraznqg zmiane w
postrzeganiu matych aglomeracji jako atrakcyjnej przestrzeni do prowadzenia biznesu — coraz wiecej
0s0b widzi w nich realne mozliwosci rozwoju. Naszq rolg jest stworzenie warunkdw, ktore pozwolg
ten potencjat skutecznie wykorzystac, poprzez zapewnienie odpowiednich narzedzi, wsparcia
operacyjnego oraz rozwiqzan ufatwiajgcych prowadzenie dziatalnosci niezaleznie od lokalizacji —
moéwi Przemystaw Kijewski, Chief Operating Officer w Zabka Polska.

Model franczyzowy Zabki umozliwia rozwdj dziatalnosci w réznych czesciach kraju, réwniez tam,
gdzie do tej pory dostep do nowoczesnych formatéw handlu byt ograniczony. Przyktadem jest
franczyzobiorczyni Katarzyna Biskup, ktéra wywodzi sie z Piotrkowa Trybunalskiego, a dzi$ prowadzi
dziatalnos¢ w Opocznie, miejscowosci blisko trzykrotnie mniejsze;j.

— Przejscie do mniejszej miejscowosci byfo dla mnie duzqg zmiang, ale jednoczesnie szansq na rozwdaj.
Tutaj szybciej buduje sie relacje z klientami i zostaje czescig lokalnej spotecznosci, co pozwala lepiej
dopasowac oferte i sposob prowadzenia dziatalnosci. To zupetnie inna dynamika pracy, ktéra daje
duzo satysfakcji. Dzieki wsparciu, jakie oferuje Zabka, mogtam dobrze przygotowac sie do tej roli
i od poczqtku skupi¢ sie na codziennym prowadzeniu dziatalnosci — dodaje Katarzyna Biskup,
franczyzobiorczyni Zabki w Opocznie.

Systemowe wsparcie w prowadzeniu dziatalnosci

Rozwdj sieci w mniejszych osrodkach wspierany jest przez kompleksowy system programoéw, ktére
utatwiajg rozpoczecie dziatalnosci i ograniczajg bariery wejscia. Wsréd nich znajdujg sie ,Auto na
Start” oraz ,Karta Paliwowa ”, zapewniajgce samochdd na dojazdy do sklepu dla franczyzobiorcéw
prowadzgcych placowke w miejscowosci do 60 tys. mieszkancow. Program ,Pakiet Relokacyjny”
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oferuje wsparcie finansowe do 20 tys. zt na pokrycie kosztéw zwigzanych ze zmiang miejsca
zamieszkania dla franczyzobiorcéw, ktdrzy otworza sklep Zabka w miejscowosci oddalonej minimum
0 70 km od obecnego miejsca zamieszkania.

Istotnym elementem przygotowania do prowadzenia dziatalnosci jest rowniez program ,,Bezpieczny
Start”. Trwa on od dwodch do czterech tygodni i pozwala kandydatom zdoby¢ praktyczne
doswiadczenie poprzez obstuge klientdw, przyjmowanie dostaw oraz prace z systemami
informatycznymi. Dzieki temu jeszcze przed rozpoczeciem dziatalnosci mogg oni lepiej zrozumieé
specyfike prowadzenia biznesu.

Wiecej informacji na stronie: www.zabka.pl/franczyza

Grupa Zabka to kompleksowy ekosystem convenience, ktérego misjg jest tworzenie wartosci poprzez
upraszczanie codziennego zycia klientéw.

Grupa obstuguje rosnaca liczbe konsumentdw szukajacych wygodnych rozwigzan, promujgc przy tym
odpowiedzialne podejscie wobec klientow, franczyzobiorcow, dostawcéw oraz szeroko pojetego sSrodowiska, w
tym dbatos¢ o zrGwnowazone korzystanie z produktéw i opakowan.

Ekosystem Grupy Zabka obejmuje wiodaca w Polsce sie¢ sprzedazy detalicznej w formacie modern convenience
dziatajacg pod markg Zabka oraz dziatajgcg w Rumunii sie¢ pod marka Froo. Uzupetnia je sie¢ bezobstugowych
sklepéw autonomicznych pod szyldem Zabka Nano, umozliwiajacych robienie zakupdéw przez catg dobe w
dowolny dzien tygodnia. Cata sie¢ na koniec grudnia 2025 r. obejmowata 12 339 sklepow.

Grupa dysponuje réwniez zaawansowang, stale rozwijang ofertg cyfrowa. Nalezgca do niej marka Maczfit,
powstata z myslg o osobach szukajgcych zdrowej i jednoczesnie wygodnej diety, dostarcza restauracyjnej jakosci
gotowe positki prosto do domu klienta. Platforma Dietly to z kolei wiodgca poréwnywarka dostawcow cateringu
dietetycznego. Dziatalnos¢ w zakresie internetowych zakupdéw spozywczych Grupa realizuje zas$ za
posrednictwem marek Jush! i Delio.

Od pazdziernika 2024 r. akcje spo6tki notowane sg na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie.

Kontakt dla mediow:

Biuro Prasowe

e-mail: biuro.prasowe@zabka.pl
tel. +48 514 877 509
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