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Zabka rozwija zespot sprzedazy, by lepiej wspieraé
franczyzobiorcow
Sie¢ poszukuje 30 partnerow ds. sprzedazy w catej Polsce

Zabka to lider w tworzeniu rozwigzarh modern convenience i jedna z najprezniej rozwijajacych sie
sieci handlowych w Europie. Sklepéw z usmiechnietym, zielonym logotypem przybywa, regularnie
rosnie tez liczba oséb decydujacych sie na wspétprace z Zabka w ramach umowy franczyzowe;j.
Aktualnie sie¢ w catej Polsce poszukuje ok. 30 partneréw ds. sprzedazy, inicjujagc przy tym
oryginalna kampanie rekrutacyjna. Zabka zapewnia im szeroki pakiet benefitéw, m.in. prywatna
opieke medyczng, elastyczny czas pracy oraz indywidualnie dopasowany model szkolen.

Z Zabka wspotpracuje blisko 300 partneréw ds. sprzedazy, czyli partneréw biznesowych
franczyzobiorcéw prowadzacych placéwki w danym regionie. Doradzajg oni franczyzobiorcom jak
osiggnac cele sprzedazowe, doskonali¢ obstuge klienta czy jak zapewni¢ wysokie standardy
jakosciowe w sklepach. Ponadto planujg i wdrazajg dziatania majgce wptyw na wzrost obrotéw. Do
zadan partneréw ds. sprzedazy nalezy takze prowadzenie potgczonych z coachingiem szkolen dla
franczyzobiorcéw.

- Zabka nieustannie sie rozwija — do sieci kazdego dnia dotgczajq nowi franczyzobiorcy. Aby jak
najlepiej przygotowac ich do prowadzenia sklepow, zapewniamy im nie tylko odpowiednio
wyposazonq placowke, wsparcie marketingowe, ale takze codzienng pomoc partnerow ds.
sprzedazy. Poszukujemy aktualnie oséb, ktére chcq wspierac franczyzobiorcow w prowadzeniu ich
biznesu. Zachecam wszystkich, by dotqczyli do jednej z najbardziej rozpoznawalnych marek w Polsce.
Wspdtpraca z Zabkq to szansa na rozwdj zawodowy — méwi Przemystaw Kijewski, Dyrektor ds.
Operacyjnych.

Przed rozpoczeciem wspdtpracy partnerzy ds. sprzedazy mogg liczy¢ na dwumiesieczne szkolenie
przygotowujace, zakoriczone egzaminem uprawniajgcym do objecia obowigzkéow. W kolejnych
czterech miesigcach Zabka zapewnia im szkolenia poszerzajgce wiedze. Raz w miesigcu moga
rowniez wzigé udziat w ,Dniu rozwojowym”, w czasie ktérego odbywajg sie szkolenia miekkie z
zarzadzania komunikacjg i sprzedazg lub narzedziowe — wprowadzajgce np. nowe produkty. Sie¢ —
w ramach Akademii Zabki — bada indywidualne potrzeby rozwojowe i buduje szkolenia
kompetencyjne.

- Bycie partnerem ds. sprzedaZy to ciggta praca z ludimi. Mojg rolg jest wspomaganie
franczyzobiorcéw w prowadzeniu sklepéw Zabka. Pomagam im w rozwiqzywaniu problemdw, ktére
napotykajg podczas codziennych obowigzkdéw. Gdy majq jakgs wqtpliwos¢ lub potrzebujg porady,
zawsze mogq sie ze mng skontaktowac. Do kazdego franczyzobiorcy podchodze indywidualnie,
badajgc jego potrzeby i okreslajgc wyzwania. Nie mozna w tej pracy dziata¢ szablonowo — méwi
Dorota Miékiewicz, partner ds. sprzedazy w Zabce.
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- To dla mnie wazne, ze zawsze moge liczy¢ na wsparcie partnera ds. sprzedazy. Sie¢ regularnie
wprowadza do sklepdw nowe produkty, nowe promocje czy wdraza narzedzia, ktére majq utatwic
mojq codziennq prace. Dzieki wspotpracy z partnerem ds. sprzedazy wiem, jak rozwija¢ méj biznes —
podkresla Katarzyna Bak-Nowicka, franczyzobiorczyni sklepu Zabka.

Zabka, szukajgc partneréw ds. sprzedazy, inicjuje oryginalng kampanie rekrutacyjna. Do pracy w
sieci zachecajg kolorowe, z lekkim humorem materiaty promocyjne, zwracajgce uwage na kluczowe
kompetencje, jakich szuka Zabka. Do poszukujacych nowych wyzwan zawodowych z barwnych
materiatéw reklamowych ,mdéwig” przedstawiciele swiata zwierzat. ,,Odwaznie podchodzisz do
zadan?” — pyta lew. , Lubisz prace w terenie?” — zagaduje orzet. ,tatwo nawigzujesz kontakty?” —
dopytuje papuga. Na wszystkie pytania pada jedna odpowiedz: ,Zostan partnerem ds. sprzedazy w
Zabce”. Za kreacje odpowiada agencja JUST.

Formularz rekrutacyjny mozna znalez¢ na stronie Oferty pracy — Pracuj.pl

Zabka Polska Sp. z 0.0. jest wiascicielem najwiekszej w Polsce sieci sklepéw typu convenience liczacej 7700 placéwek
prowadzonych przez 6300 franczyzobiorcéw pod markg Zabka. Na przestrzeni dwudziestu lat dziatalnosci na polskim
rynku, Spoétka zdobyta pozycje lidera segmentu sprzedazy convenience. Nasze sklepy sa odwiedzane codziennie przez
ponad 2,5 miliona klientéw, a 12 milionédw konsumentéw mieszka nie dalej, niz 300 m od najblizszej Zabki. W ramach
strategii odpowiedzialnoéci Zabka podjeta sie zobowigzan w zakresie dobrego zywienia, ustug utatwiajacych
zrbwnowazone zycie, rozwoju przedsiebiorczosci, réznorodnosci i wiaczajgcej kultury organizacyjnej, tadu
korporacyjnego oraz dekarbonizacji i cyrkularnoéci. Wiecej informacji o spétce Zabka Polska na: www.zabka.pl. Link do
Raportu Odpowiedzialnosci za rok 2020: https://raportodpowiedzialnosci.zabka.pl/

Kontakt dla mediow:

Biuro Prasowe Zabka Polska
e-mail: biuro.prasowe@zabka.pl
tel. +48 514 877 509
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